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Grattis, du finns med i ett ramavtal. Men vad innebar det egentligen? Advokatbyran DLA Pipers expertinom
upphandlingar Charlotte Brunlid delar med sig av fyra tips till dig som har eller ar intresserad av attinga ett
offentligt avtal.

1. Hall koll pa vilka méjligheter du har inom ramavtalet

Nar det galler ramavtal med offentlig sektor ar det bra att kdnna till att det finns flera olika typer av ramavtal
som kan varieras pa manga satt och darfor innebar olika affarsméassiga mojligheter. I vissa ramavtal ar du
ensam leverantér och kan vara bunden enligt avtalet att leverera till myndigheten nar den efterfragar de avtalade
produkterna eller tjansterna. Andra ramavtal innebar att flera leverantérer finns pa ramavtalet och att avrop sker
enligt en faststalld férdelningsnyckel som kan innebara en rangordning. Du kan da behéva fundera 6ver vilken
affarsmojlighet som din placering enligt fordelningsnyckeln innebar och vilken beredskap som ar nédvandig.
Det finns ocksa ramavtal som kraver en férnyad konkurrensutsattning infor inkép pa ramavtalet. Dusom
leverantor far da lamna nytt anbud nar myndigheten gor avrop. Denna typ av ramavtal innebar en mojlighet att
delta i den framtida konkurrensen men inte ndgon garanti att fa leverera under ramavtalstiden. Samtidigt
anvands férnyad konkurrensutsattning i manga av de allra stérsta offentliga ramavtalen, sa det kan vara val vart
att delta i sadana upphandlingar.

2. Vad innebéar det att du har chans att fa gora affarer?

Om du ar leverantor pa ett ramavtal dar fornyad konkurrensutsattning anvands, ar det en god idé att halla koll
pa vilka inképsfloden myndigheterna pa ramavtalet har och att vara redo att lamna konkurrenskraftiga anbud
nar myndigheten gér avrop. Myndigheterna kan stalla mer specificerade och ibland kompletterande krav vid den

fornyade konkurrensutsattningen och det finns darfor mojlighet att folja myndigheternas férandrade behov
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over tid och anpassa foretagets erbjudande efter det. Du kan ocksa fraga myndigheten om det gar bra att ni
informerar om ramavtalet pa foretagets hemsida och dar beskriva de produkter eller tjganster som ni kan

erbjuda. Det kan vara ett satt att informera om vilka méjligheter som foretagets produkter och tjdnster innebar.

3. Félja upp ramavtal

Ivissa ramavtal ar du ensam leverantér och en 6msesidig avtalsfoérbindelse kan féreligga mellan er och
myndigheten. Om du, trots att du &r ensam leverantér pa ett ramavtal, tycker att avrop verkar ske séllan, kan det
finnas anledning att kontrollera hur myndighetens inkdp av det som avtalats ser ut. Om detvisar sig att
myndigheten kdper in det som avtalats pa ramavtalet fran annat hall, kan du kontrollera vilken exklusivitet som
avtaletinnebar, fora en dialog med myndigheten om avtalsbundenheten och leverans enligt avtalet.

4. Det kommer alltid en ny chans

Huvudregeln ar att ramavtal enligt LOU som langst far vara i fyra ar (sju ar enligt LUFS och atta ar enligt LUF) och
de drygt 4 000 organisationer som ska folja upphandlingsreglerna har kontinuerligt nya behov av tjanster och
utrustning. Det finns darfor alltid pagdende upphandlingar av ramavtal. Enligt var erfarenhet ar det en val vard
investering att folja upphandlingsannonserna i ditt segment, bygga kunskap om hur upphandlingar genomfors
och satsa pa att delta i konkurrensen. Vi far ofta fragor om hur man bast nar offentlig sektor och hur man kan
anpassa sitt erbjudande efter de krav som stalls. Det ser visom en positiv utveckling av svensk offentlig

upphandling.
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