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David Johansson, nyligen utsedd deldagare pa DLA Piper, delar med sig av sina tankar om aktuella
trender pa forsakringsomradet och de utmaningar som branschen star infér. I intervjun diskuterar
han bland annat utldndska forsdkringsgivares etablering i Sverige, den teknologiska utvecklingen
och hur dessa faktorer kan forma framtiden.

Vad hander inom férsdakringsomradet just nu?

- Just nu ser vi ett 6kat intresse fran utlandska forsakringsgivare att etablera sig i Sverige, framst genom filialer
och gransdverskridande verksamhet. Den har utvecklingen ar sarskilt markbar inom specialiserade
forsakringsprodukter som cyberforsakring, professionsansvarsférsakring, W&I forsakring,
forsakringsgarantier samt forsakringar for mikromobilitet. Utvecklingen ar ett tecken pa att marknaden har blivit

mer dynamisk och att nya aktdérer ser mojligheter att erbjuda konkurrenskraftiga I6sningar har.

Du var nyligen pa ett stort forsakringsevent i London. Har du nagra sarskilda insikter eller
reflektioner fran eventet?

- Intresset for Sverige och den nordiska marknaden ar fortsatt stort, sarskilt fran aktorer i Tyskland och USA.
Detvar tydligt att manga ser potential i var region, dar de upplever att det finns ett relativt begransat antal
etablerade aktdrer. For manga handlar det om att kunna erbjuda mer konkurrenskraftiga produkter, eller nya
nischprodukter, vilket gor att vi har sett ett antal nyetableringar, med fler som ar pa gang. Det &r en positiv
utveckling bade for marknaden och for oss som radgivare.
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Vilken typ av uppdrag arbetar ni mest med for tillfallet - och vad ser ni 6ka framat?

- Som pa de flesta advokatbyraer ar forsakringstvister en stor del av vardagen, vilket ar ett omrade dar vi har
en stark position och lang erfarenhet. Men vi ser ocksa en tydlig 6kning av annan typ av radgivning, sarskilt nar
det galler utldandska forsakringsbolags etablering i Sverige. Det kan t.ex. handla om att hjalpa vara klienter med
att etablera av filialer samt anpassa utlandska produkter till den svenska marknaden.

Vad bor klienter vara sarskilt uppméarksamma pa just nuinom ert omrade?

- Enav de storsta faktorerna att halla 6gonen pa ar den snabba teknologiska utvecklingen.
Forsakringsbranschen, som historiskt sett har byggt pa mycket manuell hantering, star sannolikt infor en
omvalvande forandring. Vi ser redan nu en 6kad automatisering inom underwriting och skadereglering, men den

har trenden kommer troligtvis att accelerera under de kommande aren. For vara klienter innebar det en

mojlighet att tdnka proaktivt kring digitalisering och effektivisering av sina processer.

Branscher Forsakring
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